ÄRIPLAANI LÜHIKOKKUVÕTE
(äriidee kirjeldus, prognoosid)

1. Ettevõte ………………………………………….……. (nimi, registri number., aadress).
2. Investeeringutegevus ……………………………………(projekti investeeringutegevus).
3. Kavandatav investeering ja investeeringueelse majandustegevuse lühikirjeldus                Milles seisneb toote- teenuse uudsus ja eripära? Kuidas aitab uus toode – teenus kaasa ettevõtte majanduslikule jätkusuutlikkusele. 
4. Kavandatava investeeringu eesmärk ja investeeringujärgse majandustegevuse lühikirjeldus. Kuidas saavutatakse edu? 
5. Ressursid. Töötajad ja oskused, materiaalne ressurss sh maakasutusõigus omandis või rendilepingu alusel. Tööjõud: töölepingu alusel töötavad isikud ja muudel alustel töötavad isikud, info loodava(te)/säilitava(te) töökohtade kohta. Investeeringutegevusega seotud materiaalne ressurss.                                                         
Lisage taotluse esitamisele eelnenud kuulõpu seisuga taotletava investeeringuobjektiga sarnase inventari või põhivara nimekiri (asendusinvesteeringu välistamine).
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	1.
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	
	


                 Investeeringu objektiga sarnase inventari või põhivara jääkväärtus kokku :                       
6. Finantsprognoosid (abitabelid eraldi failis)
Müügiprognoos taotlemisjärgse kolme aasta kohta kogu firma tegevuse kohta (2025 a. käive, 2026 taotlemine, 2027, 2028, 2029, 2030). Investeeringutegevus ja firma teised tegevused toodangu ja/või teenuste liikide järgi. Selgita hinna kujunemist investeeringu tegevuse / toote –teenuse puhul. Loetle investeeringutegevusega otseselt seotud tooted-teenused. Taotletav LEADER toetus, muud planeeritavad toetused, investeeringud, laenud, tööjõukulud ning muud kulud. 
7. Uued tooted ja teenused või olemasolevate toodete, teenuste parendamine. Toodete, teenuste kirjeldus hinnakujundus.

8. Sihtturuanalüüs. Kellele toode või teenus suunatakse: peamine klient ja kuidas on toode või teenus kliendile orienteeritud? Toote või teenuse turustamise viisid, võimalusel nimeta eelkokkulepped. Logistiline asukoht turgude/klientide suhtes

9. Konkurentsianalüüs. Kus asuvad peamised konkurendid ja kuidas saavutate konkurentide ees eelise?. 
8. Riskid ja riskide maandamine. Riskide lühikirjeldus ja riske vähendavate tegevuste lühikirjeldus.

